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第四部曲　市場篇

4.1 銷售渠道建立
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DBHK參 考 例 子
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深圳華南城參 考 例 子
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名 人 名 句
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參 考 例 子

名 人 名 句

參 考 例 子
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4.2 品牌建立及推廣

好 幫 手
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參 考 例 子

分析各推廣渠道的利與弊
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4.3 營運 管理系統建立 
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名 人 名 句
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名 人 名 句

好 幫 手
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入門篇

「內銷四部曲」總結

內銷投資選擇多，準備做足勿懶惰。

內 銷 金 句
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廠管營銷思維異，分隊執行較明智。

內 銷 金 句
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科技篇

內銷市場變化多，南北差異要清楚；
科技開發易走錯，內地需求探清楚。

內 銷 金 句

創新科技含量高，冒品抄襲斷門路。

內 銷 金 句
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產品篇

顧客信任港產品，品質檢測要嚴謹；
產權維護要留心，香港製造值千金。

內 銷 金 句

內地客，要求高，
清倉散貨無前途，新穎產品有出路。

內 銷 金 句
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市場篇

市場分區逐個攻，品牌投資慢慢用。

內 銷 金 句

收帳嚴謹條款清，定期檢查防呃秤。

內 銷 金 句
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單打獨鬥，難以出頭；聯合經營，互相照應。

內 銷 金 句
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中國內銷實戰攻略


