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鐘錶業
中國內銷持續發展的障礙
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鐘錶業突圍關鍵因素

港錶新款創意高，時尚鐘錶有出路

內 銷 金 句

參 考 例 子
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奢華產品售價高，服務素質要做好

內 銷 金 句

參 考 例 子
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科技研發有錢途，創新功能價值高

內 銷 金 句

參 考 例 子
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珠寶首飾業突圍關鍵因素

稅務複雜易違規，專業會計不可少

內 銷 金 句

市場劣品假貨多，注重品質檔次高

內 銷 金 句

參 考 例 子
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新科技改變產品，新產品迎合需求

內 銷 金 句

參 考 例 子
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家用電器業突圍關鍵因素

即場示範銷量高，推銷員工重素質

內 銷 金 句

抄襲假貨仍嚴重，推陳出新常領先

內 銷 金 句

參 考 例 子



P.110

內銷突圍致勝之道

創新設計增價值，夥拍動漫添活力

內 銷 金 句

參 考 例 子
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服裝鞋帽業突圍關鍵因素

香港潮品設計好，無需鬥平爭銷路

內 銷 金 句

各地天氣文化異，材質設計慎考慮

內 銷 金 句

參 考 例 子
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品牌先在港起步，合作聯營有出路

內 銷 金 句

參 考 例 子
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日用日化業突圍關鍵因素

超市賣場主渠道，搞好關係易入場

內 銷 金 句
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顧客信任港產品，材料檢測必嚴謹

內 銷 金 句

參與公益贏口碑，健康形象建品牌

內 銷 金 句

參 考 例 子

參 考 例 子
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食品加工業突圍關鍵因素

品牌先穩港陣腳，中國市場較易攻

內 銷 金 句

飲食口味各地異，靈活變通勤調研

內 銷 金 句

參 考 例 子
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產品推廣靠創新，本小利大值千金

內 銷 金 句

參 考 例 子

參 考 例 子
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總結中國內銷的突圍關鍵因素
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內銷企業案例經驗分享


